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Farmaciasa precio desaldo

» El valor de las boticas cae un 40% en los Ultimes afios por la reduccion de
margenes en las recetas y los impagos de las cdaugs.
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Donaire, que se vio obligada a vendesfaués de 35 afios

Maria José Sanz Donaire es farmacéutica desdenka titeralmente, porque nacié en la botica de su
madre en la madrilefia calle de San Bernardo. @asir estrenada la democracia, en 1976, abridyka su
propia en el barrio del Pilar, y en ella ha ejesdidda su vida profesional hasta que el pasadseafio
forzada a venderla. «<Me he criado en una farmaasa Yo que he vivido y lo que me gusta. Pero la
farmacia ha cambiado mucho —explica Maria José-etaahay que tener una mentalidad mucho mas
empresarial, que yo no tengo».

Maria Arenas si la tiene y por eso se decidio apearte la farmacia. Con espiritu emprendedor, deudi
nuevo aire al negocio para explotar mas las vedggsroductos de parafarmacia e incorporé una gptica
una especialidad en la que también esta tituladhora hay que saber de Farmacia y de gestion
empresarial», admite.

La transaccidn entre estas dos mujeres, represesitda dos generaciones de boticarias, es unasde la
muchas que se realizan en los Ultimos afios, fretesa transformacién en el sector pero tambiémde u



elemento clave: la fuerte bajada de precios queegistra en Espafia desde 2008, el afio del gran
descalabro econémico nacional.

Segun datos de Asefarma, una asesoria especial@adste mercado, en la actualidad es posible
encontrar oportunidades. Un establecimiento enamidde Madrid con una facturaciéon de 600.000
euros anuales, que en 1996 se vendia por 900.008, dlegé a duplicar su precio en 2008, hasta
1.800.000, y ahora, en 2011, se puede conseguisqdorl.080.000 euros, un 40% menos. Eso se esta
traduciendo en un mayor movimiento en el sectoens2008 se abrieron 143 farmacias, se cerrargn 27
se traspasaron 557, en 2010 se registraron yaZr8ieas, 18 cierres y 576 traspasos. En totaigale

de 2010, en Espafia habia 21.364 oficinas de faamaci

«A diferencia del mercado inmobiliario, aqui elsagise ha producido muy rapido», indica el presaen

de Asefarma, Carlos Garcia-Maurifio, quien afiade<tpueentabilidad no ha bajado tanto como el precio
por eso hay oportunidades». En este sentido, esfidda rentabilidad neta sobre la facturacionitia s
entre el 8 y el 10 por ciento. Ademas, destaca pess a las dificultades «coyunturales» del momento
como el impago por parte de las administracioree$aimacia «sigue siendo un negocio estable, que
ofrece un trabajo de por vida y bien valorado, efluencia de puablico muy recurrente y permite
consolidar una carrera profesional». Y, no menopomante, «la financiacion de los bancos sigue
abierta» para este tipo de negocios, afiade. Aigo,jlas farmacias han sido hasta ahora «pri\dlégs>,
porque han cobrado a 30 dias, frente a otros sscttonde se cobra a varios meses y, ademas, «nadie
duda de que al final las comunidades pagaran».

Los factores del descenso en los precios de cowgmi@ son diversos. Una de las claves esta en las
reformas legales de estos afios, que han estretdmdwrgenes que se obtienen por la venta de seceta
Entre las modificaciones se incluye el reciente@tecque obliga a los médicos a prescribir porqgipio
activo y no por marca, si bien sus efectos sobcajde los farmacéuticos aln son incipientesfafisea
opina que serd beneficioso por la gestién de congwadecir, porque se podran hacer pedidos mas
grandes de un mismo producto y se reduciran lagsoEn cambio, desde el otro lado del mostrador de
su botica, Maria Arenas matiza que, si bajan lesips, se reduce también la facturacion y, pootdat
rentabilidad.

«Ahora hay que vender »

En cualquier caso, el sector ya no es lo que easiadMlosé Sanz Donaire recuerda que «antes sismpre
decia que el farmacéutico dispensa, no vende, radtay que vender, porque, si no, no puedes pagar a
los proveedores». «El titular tiene que saber tlauvaga empresa y a mi no me gusta ni lo sé hacer»,
explica como causa que llevo a poner a la verfaxtaacia.

La compradora de su establecimiento ha acometidaeforma para potenciar la parafarmacia e integrar
la Optica, porque «las bajadas de margenes somgasty suponen un dineral», advierte. En concreto,

estima que ha descendido un 30% la facturacionlaeaste del seguro», de las recetas. Desde que
adquirié la farmacia en agosto de 2010 ya ha notadw el porcentaje de facturacion procedente sle la

recetas ha pasado del 60% a solo el 40% del satlecir, que ya obtiene mas con lo que no era el
negocio tradicional. En todo caso, considera qeedifecil sacar adelante una farmacia» y, a pesayug

la compré cuando los precios ya habian bajadofitastao sabe cuando la va a poder amortizar.

«Pensaba que en diez afos, pero posiblemente seacho mas tiempo», se lamenta.



