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LOS PRECIOS HAN CAIDO UN 40% Y EL RETORNO ES DE ALREDEDOR DEL 15%

La inversion en boticas se estanca

aunque mantiene la rent

G. Escribano. Madrid
La compraventa de farmacias
se ha estancado, como cual-
quier otro mercado del sector
inmobiliario. Sin embargpo, es-
te pardn no tiene nada que ver
con la rentabilidad que ofrece
la inversion en un inmueble
como una botica, cercana al
15%. El problema estd, mis
bien, enla faltade erédito.
Tampoco se negocian far-
macias pese al declive de los
precios. “El nimero de opera-
ciones de compra y venta ha
descendido un 35%, un cam-
bio muy brusco”, dice Carlos
Gareia Maurifio, director de
la asesoria de farmacias Ase-
farma. Sin embargo, esta cai-
danoesta en consonanciacon
labajada generalizada de pre-
cios de las boticas, también
“en torno a un 35% o un
40%, segin el asesor.
Ademds, “se ha reducido el
factor multiplicador (cifra por
la que se multiplica el benefi-
cio anual de una botica para
establecer su precio de com-
pra), que en pocos meses ha

El factor multiplicador se

pasado de estarentre 25y 3,a
rondar entre el 1,8 y el 2", afia-
de Garcia.

“El negocio de la farmacia
sigue siendo seguro, pero los

El niimero

de operaciones

de compra y venta
de boticas ha caido
un 35%

reducido al 1.8.

bancos tienen un problema
de liquidez”, explica Raquel
Escribano, asesor financiero
de Asefarma, lo que dificulta
el acceso al crédito para las
operaciones con boticas. De
cualquier manera, “si la far-
macianoencuentracréditose
pueden buscar formulas al-
ternativas”, agrega la experta.
“Hay vendedores, hay com-
pradores, pero no hay finan-

abilidad

ciacion con facilidad”, apun-
tala Garcia.

De hecho, “es un buen mo-
mento para comprar farma-
cias si se tiene liquidez, y los
precios van a bajar mas”, opi-
na Escribano, que anade tran-
quilidad para llevar a cabo
cualquier operacion inmobi-
liaria con boticas: “la morosi-
dad enel sectoresde cero™.

La estabilidad de este sec-
tor se debe a que “un 70% del
negocio depende de la factu-
racion de recetas, mientras
que el medicamento es antici-
clico, es un producto del que
no puedes prescindir”, afirma
Garcia.

Alahora de embarcarse en
unaoperacion conuna farma-
cia, hay que tener en cuenta
que “puedes conseguir una
rentabilidad del 15%", co-
menta Garcia. Y como conse-
jo, “hay que buscar farmacias
con facturacion media o alta,
va que son las que mas mar-
gen pueden llevar”. El tinico
peroes que hay que buscarun
socio farmacéutico.




